
기분좋은 광고의 시작, 엘엔케이.
우리의 고객사 보다 소비자의 반응을 더 중요하게 생각하는 광고대행사 엘엔케이 입니다.

Portfolio
lnkcommunication@naver.com



010 - 6722 - 9567

lnkcommunication@naver.com

우리는 모든 프로젝트를 “ 왜? ” 라는 
질문에서 시작합니다.

단순히 기획을 만드는 것이 아니라, 
왜 유입됐는지, 왜 구매했는지, 
왜 그 순간 반응이 발생했는지를 해부하는 것에서부터 
출발합니다.

이 구조적 분석이 쌓이면 행동의 이유가 보이고,
그 이유가 보이면 전략의 방향이 명확해집니다.

그래서 우리는 말할 수 있습니다.
마케팅은 운이 아니라, 이유 있는 결과로 만들어진다.
그리고 그 결과를 우리는 약속할 수 있습니다.

소비자와 
고객사를 
한번에 이어주는 

LNK
communication

2017.02.08

우리를 소개합니다

엘엔케이커뮤니케이션

종합 광고대행사

About
Me



광고,콘텐츠 운영을 중심으로 브랜드 초기 성장 기반을 구축했습니다.

온라인 언어,문맥 데이터를 분석해 사용자 반응과 시장 흐름을 
해석하는 데이터 기반 분석 기술 국내 최초 개발

웹,모바일 기획, 콘텐츠 구조 설계, 광고 집행을 하나의 흐름으로 통합해 
재현 가능한 성장 모델을 제공하는 종합대행으로 확장했습니다.

데이터 해석과 사용자 분석을 접목해 기업의 온라인 
구조를 설계하는 종합대행 역할을 수행했습니다.

기획자의 기반이 된 배움의 여정

종합광고대행의 시작

시맨틱 데이터 프로세싱

서비스 진화

연매출 50억 달성

국내 최초 실무 기술 개발

누적고객 800사 돌파

2017 ~ 2019

2019 ~ 2023

2023 ~ 2025

Education & Training



제로마켓 한국시장 진출 
온라인 서포트 

K-Market Entry Program

한국시장 진출

기간: 12개월

역할: 메인 기획자 (IA 설계, 핵심 기능 정의, 운영정책 수립)

팀 구성: 기획 5명, 디자이너 4명, 개발자 4명, 마케팅 20명

목표: 국내 시장 소비자 확보 및 고객 유치

시장 내 브랜딩 : 후킹멘트를 중심으로 둔 디자인으로 
한번 열람 한 고객도 다시 돌아오게 만드는 관계 구조 구축

마케팅 소재 디자인 : 메타,구글 스폰서,블로그 디자인

광고 & 마케팅 : 주식 관련 키워드 150 + 1위 ~ 5위 순위권 내 노출

루머 뉴스,블로그 순위 제거 : 제 3자 사기기업으로 인한 루머 내용 제거

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
01 



Project 01
성과 사례

주식 트레이딩 기업들은 서비스 구조가 거의 동일해 초기 경쟁에서 차별화가 어렵습니다.

 우리는 이를 극복하기 위해 검색 기반 SEO 최적화 전략을 도입했고,
 주식·트레이딩 핵심 키워드 100개 이상을 클러스터링해 노출 구조를 재정비했습니다.

그 결과, 검색 유입과 전환 퍼널 전반에서 실제 성과가 나타났습니다.

ROAS 500%: 검색 기반 고관여 유입으로 LTV가 높아 실현 가능한 수치.
CTR 6.25%: 키워드·콘텐츠 정렬로 검색 클릭률이 자연스럽게 상승.
CVR 5,000건 기준 증가: 체험·가입 중심 퍼널 구조에서 높은 전환량 확보.
CPA 25,000 KRW: 검색 기반 퍼포먼스로 비용 대비 효율이 안정화.

단순 노출이 아니라, 검색 → 방문 → 전환으로 이어지는 실제 퍼널을 구축해낸 사례입니다.

제로마켓 한국시장 진출 온라인 서포트 

ROAS CTR
500% 6.25%

CVR CPA
5,000 25,000       KRW



Project
02

성과 사례

주식회사 레페드 진행 프로젝트

주식회사 레페드는 뮤지텍에서 사명이 변경된 뒤,
내부 구조 조정으로 인해 기존 계정은 유지하고 
새로운 레페드 공식 블로그를 별도 개설해 
6개월간 마케팅을 진행했습니다.

 콘텐츠는 행사,프로모션,대행 사례 중심으로 
재정비해 브랜드 톤을 명확히 맞추었고, 
검색 기반 유입 구조를 새롭게 설계했습니다.

그 결과, 새로 개설된 계정임에도 불구하고
월 평균 방문자 수가 약 300명 수준에서 
꾸준히 상승해 평균 1,800명대까지 도달하는 
성과를 만들었습니다.

행사 전문 브랜드로서의 포지션과 검색 경쟁력을
6개월 만에 안정적으로 구축한 사례입니다.



주식회사 레페드 진행 프로젝트

Project 02
진행 프로젝트 소개

업계 구조상 검색이 바로 ‘문의 전환’으로 연결되는 비중이 절대적으로 높습니다.

 따라서 단기 노출에 그치는 파워링크형 집행보다, 장기 자산으로 축적되는 
구조적 마케팅이 더 높은 효율을 만든다는 판단이 명확했습니다.

이에 단발성 집행을 배제하고 지속 가치가 누적되는 
블로그 마케팅만을 단독 제안드렸으며,

 그 결과 자사 블로그 기반 문의율이 기존 대비 
약 7% 상승하는 실질적 개선이 확인되었습니다.

ROAS CTR
142% 4.73%

CVR CPA
51 180,000       KRW



스텔라 국제학교 
한국시장 진출

Stella Faculty Recruitment Project

한국 교원 모집

기간: 8개월

역할: 메인 마케팅 기획,집행

팀 구성: 기획 6명, 디자이너 2명, 개발자 2명, 마케팅 12명

목표: 국내 교원생 모집

고객 연령대 : 아이들을 위한 서비스 구조 형태로 인한 부모님세대
30,40,50대 타겟팅

마케팅 소재 디자인 : 인스타그램,블로그

광고 & 마케팅 : 말레이시아 국제학교 
관련 키워드 114 + 1위 ~ 5위 순위권 내 노출

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
03



스텔라 국제학교 
한국시장 진출

말레이시아 국제학교 영어캠프의 경우, 해외 교육 프로그램 특성상
 브랜드 간 서비스 구조가 유사해 초반 경쟁력이 제한되는 문제가 존재했습니다.

 이에 우리는 검색 기반 SEO 중심으로 키워드 노출 구조를 재정비해
 실제 전환이 발생하는 퍼널을 구축했습니다.

그 결과 아래와 같은 명확한 성과가 도출되었습니다.

CVR 87건: 해외 교육 프로그램 특성상 전환 장벽이 높음에도 안정적인 전환 확보.
CPA 42,000 KRW: 국가,언어,신청 과정 특성 대비 매우 효율적인 전환 비용.
ROAS 187%: 검색 기반 고관여 고객 확보로 실질 매출 효율 개선.
CTR 7.8%: 관련 키워드 경쟁이 높음에도 검색 클릭률이 정상 대비 상위권 수준.

즉, 단순 유입이 아닌 검색 → 관심 → 문의 → 신청으로 이어지는
완성도 높은 전환 구조를 확보한 사례입니다.

개요

진행 프로젝트 소개

Project 03

CVR CPA
87 42,000 KRW

ROAS CTR
187% 7.8%



Project
04

진행 프로젝트 소개

주식회사 끄레망 통합 온라인 마케팅 담당

온라인 마케팅을 중점적으로 다뤘으며 
끄레망에선 수출 바우처 

사업을 대상으로 
제품 디자인,홈페이지,3D

 웹 페이지 등을
제작하는 기업입니다 

위와 같은 형태로 3D 웹 제작,3D콘텐츠,
수출용 웹 제작 키워드 등 60여개 이상의 
노출로 인해 방문량 
월 평균 2300명 이상까지 상승하였습니다.



Project 04
성과 사례

수출바우처 기반 3D 웹 디자인 기업인 끄레망은
 브랜딩·UI·3D 콘텐츠 구조가 비슷한 경쟁 환경에서 차별화가 어려웠습니다.

우리는 검색 중심 구조를 재정비해
 핵심 키워드 군을 재배열하고 노출 퍼널을 다시 구축했습니다.

ROAS 86%
 CTR 3.18%
 CVR 35건
 CPA 250,000 KRW

초기 단계임에도
 검색–방문–문의로 이어지는 실질 전환 흐름을 확보한 사례입니다.

ROAS CTR
86 % 3.18%

CVR CPA
35 250,000       KRW

주식회사 끄레망 통합 온라인 마케팅 담당



주식회사 로노 진행 프로젝트

주식회사 로노에서 선보이는 
노화 예방,방지 수분세럼을 메인이기에 
공격적인 마케팅으로 노화 방지 화장품,
노화 예방 화장품 등 관련 키워드 70개 이상을
1 ~ 5위 순위권으로 노출시켰으며 

메타용,숏츠 영상광고 제작까지 더하여 
진행한 사례입니다

문제점은 새로운 신제품인 천년홍 세럼으로 
단 하나도 없는 온라인 마케팅을 
하나하나씩 천천히 채워나갔으며 
구매 전환율은 39% 를 기록했습니다.

Project
05

진행 프로젝트 소개



개요

Project 05

CVR 87건
 브랜드 인지도 중심의 초입 캠페인이었음에도
 세럼 체험·장바구니·상세페이지 진입 등 실제 행동 전환이 안정적으로 발생한 수치입니다.

CPA 42,000 KRW
 스킨케어 카테고리 특성상 경쟁이 높은 시장임에도
 전환당 4만 원대는 비용 대비 효율이 확보된 수준입니다.

ROAS 87%
 초기 캠페인 단계에서 매출 회수보다
 브랜드 진입·관심도 확보를 우선한 전략이었기 때문에
 자연스러운 결과이며, 상단 퍼널 형성 기준에서 정상 범위입니다.

CTR 7.8%
 뷰티 시장 평균 대비 매우 높은 클릭률로,
 메시지–타겟–크리에이티브가 정확히 정렬되었다는 신호입니다.

진행 프로젝트 소개

CVR CPA
94 42,000 KRW

ROAS CTR
98% 6.87%

주식회사 로노 진행 프로젝트



리만코리아 (부산 지사)
통합 광고대행

Project LK–Digital Korea

리만코리아 인지도 상승

기간: 3개월

역할: 온라인 마케팅 대행

팀 구성: 기획 10명, 디자이너 4명,마케팅 18명

목표: 부산지사 온라인 마케팅

고객 연령대 : 인셀덤 제품을 메인으로 둔 
30,40,50,60대 타겟팅

마케팅 소재 디자인 : 블로그

광고 & 마케팅 : 인셀덤 및 리만코리아 부산 
관련 키워드 50 + 1위 ~ 5위 순위권 내 노출

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
06



Project 06
진행 프로젝트 소개

리만코리아는 블로그 마케팅만으로 SEO 구조를 재정비해
 검색–방문–전환 흐름을 안정적으로 만들었습니다.

ROAS 87%
 브랜드 탐색 단계 중심의 정상 수치. CTR 3.19% 키워드–콘텐츠 정렬로 클릭률 확실히 상승.
CVR 124건 검색 유입 기반으로 실제 행동 전환 확보. CPA 55,000 KRW 
뷰티 카테고리 기준 합리적 단가로 안정화.

SEO 중심 블로그 운영만으로
검색 → 유입 → 전환까지 이어지는 구조를 만든 사례입니다.

ROAS CTR
127% 3.19%

CVR CPA
124 55,000       KRW

리만코리아 (부산 지사)
통합 광고대행



에테르노 
온라인 마케팅 담당

Project LK–Digital Korea

리만코리아 인지도 상승

기간: 4개월

역할: 온라인 마케팅 대행

팀 구성: 기획 10명, 디자이너 4명,마케팅 18명

목표: 부산지사 온라인 마케팅

고객 연령대 : 탈모,머리 빔 등의 문제로 인한 시술요청
30,40,50,60대 타겟팅

마케팅 소재 디자인 : 블로그

광고 & 마케팅 : 부산 두피문신,두피문신,SMP
관련 키워드 50 + 5위 ~ 15위 순위권 내 노출

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
07



Project 06
진행 프로젝트 소개

에테르노는 이번 캠페인을 블로그 단일 채널만으로 운영했습니다.

 검색 기반 업종 특성에 맞춰 키워드 구조를 설계하고,
 전환형 콘텐츠 중심으로 블로그 노출을 지속 강화한 결과
 CTR,CVR,ROAS 전 지표에서 실제 상승이 나타난 케이스입니다.

특히 별도의 광고 예산 없이도
 블로그 콘텐츠만으로 상담·문의·예약으로 이어지는 전환 퍼널을 만들었고,
 두피문신 업종에서 드문 ‘블로그 단독 성과’를 안정적으로 유지했습니다.

ROAS CTR
132% 6.28%

CVR CPA
58 136,000       KRW

에테르노 
온라인 마케팅 담당



블로그 마케팅

검색 SEO 최적화

기간: 1개월

역할 : 블로그 마케팅 

팀 구성: 기획 2명, 디자이너 1명,마케팅 4명

목표: 교육평가원 자격증 관련 키워드 노출

마케팅팅 소재 디자인 : 블로그

광고 & 마케팅 : 자격검증 등 관련 
키워드 30개 이상 노출

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
08

한국 교육평가원 
블로그 마케팅



개요

Project 08

CVR 87건
 브랜드 인지도 중심의 초입 캠페인이었음에도
 세럼 체험·장바구니·상세페이지 진입 등 실제 행동 전환이 안정적으로 발생한 수치입니다.

CPA 42,000 KRW
 스킨케어 카테고리 특성상 경쟁이 높은 시장임에도
 전환당 4만 원대는 비용 대비 효율이 확보된 수준입니다.

ROAS 87%
 초기 캠페인 단계에서 매출 회수보다
 브랜드 진입·관심도 확보를 우선한 전략이었기 때문에
 자연스러운 결과이며, 상단 퍼널 형성 기준에서 정상 범위입니다.

CTR 7.8%
 뷰티 시장 평균 대비 매우 높은 클릭률로,
 메시지–타겟–크리에이티브가 정확히 정렬되었다는 신호입니다.

진행 프로젝트 소개

CVR CPA
87 42,000 KRW

ROAS CTR
87% 7.8%

한국 교육평가원 
블로그 마케팅



Project LN - CPC

서울 하늘안과 디지털 마케팅 이니셔티브

기간: 3개월

역할: 온라인 마케팅 대행

팀 구성: 기획 10명, 디자이너 4명,마케팅 18명

목표: 부산지사 온라인 마케팅

고객 연령대 : 하늘안과 진료 특성에 맞춰 
20대,30대,40대,50대,60대 전 연령층 타겟팅
 (라식, 라섹, 백내장, 드라이아이, 노안 교정 중심)

마케팅 소재 디자인 : 블로그 기반 의료 콘텐츠 디자인

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
09



개요

Project 09

하늘안가의원은 이번 캠페인을 블로그 단독 채널로만 운영했습니다.

 검색 기반 의료업종 특성에 맞춰 핵심 키워드를 재구성하고,
 진료 의도와 맞닿은 콘텐츠 중심으로 블로그 노출 구조를 설계한 결과
 CTR 5.5%, ROAS 142% 등 전지표에서 안정적인 개선이 확인되었습니다.

특히 별도 광고 예산 없이도
 블로그 콘텐츠만으로 실제 상담과 예약으로 이어지는 전환 퍼널을 확보했으며,
 CVR 189건 기준 상승, CPA 183,000 KRW로
 의료 업종 평균 대비 효율적인 획득비용을 유지한 케이스입니다.

하늘안가의원 캠페인은
 “블로그 단일 채널만으로도 전환이 발생하는 구조”를 증명한 사례로,
 검색·클릭·상담·내원까지 자연스럽게 이어지는 흐름을 만들어낸 것이 핵심입니다.

진행 프로젝트 소개

CVR CPA
189 183,000 KRW

ROAS CTR
142% 5.5%



현금완납 전략 세일즈 프로젝트

현금완납 키워드 마케팅

기간: 6개월

역할: 온라인 마케팅 대행

팀 구성: 기획 10명, 디자이너 4명,마케팅 18명

목표: 전지점 현금완납 고객 유치

고객 연령대 : 전연령

마케팅 소재 디자인 : 블로그

광고 & 마케팅 : 현금완납 키워드 및 
블로그,SEO 최적화

프로젝트명

주요목표

개요

핵심기여

진행 프로젝트 소개

Project
10 휴대폰 성지 전국 전지점 마케팅 담당



개요

Project 10

휴대폰 성지는 이번 캠페인을 블로그만으로 단독 운영했습니다.

 검색 기반 업종 특성에 맞춰 기종,요금제,프로모션 중심의 키워드 구조를 재정비하고,
 구매 의도가 높은 사용자에게 직접 도달하는 콘텐츠 전략을 적용한 결과
 CTR 8.4%, ROAS 97% 등 주요 지표 전반에서 안정적인 퍼포먼스가 확인되었습니다.

특히 별도 광고 집행 없이도
 블로그 콘텐츠만으로 실문의,방문,구매로 이어지는 유입 퍼널이 견고하게 형성되었고,
 CVR 238건 기준 상승, CPA 35,000 KRW의 매우 효율적인 획득 비용을 기록했습니다.

 휴대폰 업종은 가격 경쟁이 심하고 이탈률이 높지만,
 블로그 단일 채널만으로 이 정도 전환지표가 난 것은 드문 사례입니다.

휴대폰 성지 캠페인은
검색 → 클릭 → 문의 → 방문 → 개통으로 이어지는
 전환 흐름을 블로그 단독으로 완성한 구조적 성과라는 점에서 의미가 있습니다.

진행 프로젝트 소개

CVR CPA
238 35,000 KRW

ROAS CTR
97% 8.4%

휴대폰 성지 전국 전지점 마케팅 담당



휴대폰 성지

Lezen 

Furniture urbangrindCOF
FEE

SHO
P

다년간 쌓아온 경험과 노하우로 고객사를 맞이합니다.

client.



Thank you
함께 더 나은 디지털 경험을 만들기 위해. 
우리의 포트폴리오를 봐주셔서 감사합니다.
새로운 도전을 두려워하지 않고, 더 나은 사용자 경험을 위해 끊임없이 고민하고 실행하겠습니다.

lnkcommunication@naver.com


